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V

Vorwort zur zweiten Auflage

Die erste Auflage des Praxishandbuches Unternehmenskauf (erschienen 2009) hat viel
positive Resonanz erfahren. Seither hat u.a. zwar die globale Finanzkrise auch erhebliche
Auswirkungen auf Unternehmenskäufe gehabt, aber die zwischenzeitlich wieder sehr
dynamische Entwicklung der M&A-Märkte hat auch im Vertragsbereich zu mancher Wei-
terentwicklung und Standardisierung beigetragen. Der Bedarf aller mit Unternehmenskäu-
fen befassten Akteure nach aktuellem und praktisch umsetzbarem Know-how bleibt damit
ungebrochen. Es war also höchste Zeit für die zweite, umfassend aktualisierte Auflage.

Auf bewährteWeise haben die Autoren nach dem Programmsatz »von Praktikern für Prak-
tiker« wieder versucht, allen Lesern praktische Hilfestellungen für ihre tägliche Arbeit mit dem
Erwerb oder Verkauf von Unternehmen zu geben. Es ist die konsequente Umsetzung eines in
der Praxis bei zahllosen Unternehmensverkäufen und -käufen erprobten Instrumentariums.
Neben der fokussierten Darstellung der rechtlich relevanten Themenfelder einschließlich des
Kartellrechts sind auch diewichtigen ThemenGrundlagen der Unternehmensbewertung sowie
erstmals Compliance und Akquisitionsfinanzierung eingehend dargestellt.

Neben vielen im Text an passender Stelle wiedergegebenen – ebenfalls aus der tägli-
chen Praxis entliehenen – plastischen Beispielen für die Transaktionssteuerung und
-abwicklung sind im Anhang hilfreiche Dokumente, z.B. der Entwurf einer Fusionskont-
rollanmeldung und umfangreiche Vertragsmuster mit Beispielformulierungen, aufgeführt.
Diese können und sollen eine fachkundige Beratung sicherlich nicht ersetzen, aber hof-
fentlich wertvolle Anregungen und Gestaltungshilfen liefern.

Ziel war es, nicht nur dem Praktiker Hilfestellung in Detailfragen zu leisten, sondern
gleichzeitig auch dem Neuling auf dem Gebiet der Mergers & Acquisitions eine Orientie-
rung über die relevanten Themen dieser spannenden Materie zu bieten. Daher wurde an
dem bekannten Konzept festgehalten: prägnante Informationen mit praktisch relevanten
Beispielen im Text, umfassende Literaturhinweise zur vertieften Auseinandersetzung in
den Fußnoten, hilfreiche Musterbeispiele zur Erstellung der transaktionsunerlässlichen
Unterlagen. Wir hoffen, dass dieses Handbuch auf den Schreibtischen von Praktikern sei-
nen Platz findet und bei der praktischen Arbeit von Nutzen sein kann.

Wir danken allen, sei es im Umfeld der Autoren oder im Verlag, die das Erscheinen
durch ihre tatkräftige Unterstützung erst möglich gemacht haben. Insbesondere gebührt
Frau Andrea Ochs lobende Erwähnung für die stets umsichtige Betreuung desManuskripts.
Wir freuen uns auf Anregungen der Leser, die Sie bitte direkt an den Verlag oder den Her-
ausgeber (Fried, Frank, Harris, Shriver & Jacobson LLP, Taunusanlage 18, 60325 Frankfurt)
richten wollen.

Frankfurt am Main, im Dezember 2016
Autoren und Herausgeber





VII

Ihr Online-Material zum Buch

Kostenloses Zusatzmaterial im Online-Bereich für Buchkäufer:
y Sämtliche Texte aus dem Anhang zum Download:

– Muster-Verträge,
– Erklärungen,
– Vereinbarungen.

y Zusätzlich zum Buch erhalten Sie alle deutschsprachigen Texte auch in englischspra-
chiger Fassung.

So funktioniert Ihr Zugang

y Gehen Sie auf das Portal sp-mybook.de und geben den Buchcode ein, um auf die Inter-
netseite zum Buch zu gelangen.

y Wählen Sie im Online-Bereich das gewünschte Material aus.
y Oder scannen Sie den QR-Code mit Ihrem Smartphone oder Tablet, um die Startseite

direkt aufzurufen.

SPmyBook:
www.sp-mybook.de
Buchcode: 3646-uk2a

http://www.sp-mybook.de
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